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1. Lapremiereimpression : Faites briller votre propriété !

Une bonne impression repose sur la propreté, I'entretien, la luminosité, la mise en
valeur des atouts, et un accueil professionnel. Ces efforts simples mais efficaces
peuvent faire toute la différence pour transformer une visite en une opportunité

concrete.

Les mauvaises odeurs
Les odeurs peuvent fortement influencer la perception d’un lieu. Avant chaque visite,

aérez votre maison pour éliminer les odeurs de cuisson, de déchets, de produits
ménagers ou de tabac. Un intérieur frais et propre crée une atmosphere accueillante

et agréable, essentielle pour faire bonne impression.

Aucune fuite d’eau

Une fuite d’eau, méme minime, peut laisser penser a des problémes de plomberie
plus importants. Vérifiez que tous les robinets, lavabos, toilettes et tuyaux sont en
parfait état. Une plomberie fonctionnelle rassure I'acheteur sur la qualité de

I'entretien du logement.



Tous les détails sont importants

Une vérification de toutes les portes, tiroirs, fenétres coulissantes ou a battants est
indispensable. Assurez-vous qu’ils fonctionnent correctement, qu’ils ferment bien et
gu’ils ne présentent pas de défauts. Ces petits détails témoignent de I'état général

du bien et évitent des surprises lors de la visite.

Mise en valeur du bien

Pour maximiser I'attrait de votre maison, il est essentiel de soigner chaque détail :
retoucher la peinture pour rafraichir les murs, remplacer le papier peint démodeé,
réparer les fissures visibles ou les carreaux cassés. Ces petits travaux montrent que
la maison a été bien entretenue, rassurant ainsi les acheteurs potentiels et leur

donnant envie de faire une offre.

La sécurité est primordiale

Les visiteurs doivent se sentir en sécurité dans votre maison. Vérifiez que les
descentes d’escaliers sont dégagées, que les rampes sont solides, et que tout est
en ordre pour éviter tout accident. Une maison sécurisée inspire confiance et

valorise votre bien.

De haut en bas

N’oubliez pas le grenier, le sous-sol ou toute autre piéce peu visible. Un espace bien rangé,
propre, peint et éclairé peut faire toute la différence. Ces zones souvent négligées peuvent
révéler un potentiel supplémentaire . Une couche de peinture au sous-sol peut faire toute la

différence.

Des armoires bien rangées

Les espaces de rangement sont trés recherchés. Profitez de cette étape pour faire le
ménage dans les armoires, trier et organiser. Des placards bien rangés donnent une
idée claire de I'espace disponible et montrent aux acheteurs qu’ils auront de bonnes

capacités de rangement
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Les salles d’eau
Les salles d’eau doivent étre impeccables : robinetterie propre, joints en bon état,
absence de fissures ou de traces de calfeutrage détérioré. Ajoutez des serviettes

propres et du linge bien présenté pour créer une ambiance soignée et accueillante.

Epurez, rangez et dépersonnalisez

Pour permettre aux visiteurs de se projeter dans votre maison, il est conseillé de
ranger souvenirs, photos de famille et objets personnels. En enlevant les meubles et
objets inutiles, vous créez un espace plus aéré et neutre, facilitant la visualisation du

potentiel du logement.

Eclairage et luminosité : des éléments clés

Une maison bien éclairée, avec des lumiéres naturelles ou artificielles, donne une impression de
chaleur et de convivialité. Si les visiteurs viennent en soirée, laissez

toutes les lumiéres extérieures et intérieures allumées, remplacez les ampoules s'il y’a lieu.
Ouvrez les rideaux, et les stores, et si nécessaire, ajoutez des lampes pour mettre en

valeur chaque piéece.

Présence restreinte
Il est préférable d’éviter d’étre présent lors des visites ou d’y trop nombreux. Cela
permet aux acheteurs de se sentir plus a 'aise pour poser leurs questions et

explorer la maison en toute liberté.
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Musique et ambiance
Une ambiance calme et agréable contribue a une visite réussie. Réduisez le volume
de la musique ou des appareils électroniques, et éteignez la télévision pour ne pas

distraire ou géner la conversation.

Attention aux animaux
Certains visiteurs peuvent étre sensibles aux animaux domestiques. Si possible,
faites garder votre chien ou votre chat pendant la visite pour éviter toute géne ou

inquiétude.

Restez discret
Il n’est pas nécessaire de vendre immédiatement tous vos meubles ou accessoires.
Attendez le bon moment, Restez discret et détendu : votre courtier connait son

métier et il interviendra au moment opportun.




Laissez parler votre courtier
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Votre agent immobilier est la pour guider la visite, répondre aux questions et mettre
en valeur votre bien. Laissez-le faire son travail, cela rassurera les acheteurs et leur

donnera confiance dans la transaction.

La plus belle maison du quartier

Méme si votre maison est exceptionnelle, laissez le visiteur le découvrir par lui-
méme. Ne mettez pas en avant 'opportunité exceptionnelle qui lui est offerte. Si le
visiteur souleve certains défauts ou formule une remarque désobligeante, écoutez-le
attentivement et réservez vos commentaires pour un autre moment. Votre courtier
prendra en charge la discussion et vous en parlera par la suite.

La modestie et la confiance de votre agent sont souvent la clé pour convaincre.

Réussir la vente

Votre courtier, expert en négociation, mettra en avant les atouts de votre maison,
répondra aux questions des acheteurs et facilitera la transaction. Son
professionnalisme est un atout précieux pour conclure dans les meilleures

conditions.

Des négociations clés

Laissez votre courtier négocier le prix, les conditions et la date de prise de
possession. Son expérience lui permet d’obtenir le meilleur résultat pour vous, tout

en restant a I'écoute de vos attentes.

Faites-nous confiance

Votre agent immobilier agrée, expérimenté et disponible est la pour vous conseiller a
chaque étape. Avant toute décision importante, n’hésitez pas a lui demander conseil.

Son expertise est votre meilleur atout pour réussir la vente de votre bien.

Vetre partenaiie de comfiamnce peuwn wne wente fuide et véussie |



